Verkaufsmandat eb4y-2063

Kurzbriefing

Ertragsstarkes, eigentiimergefiihrtes Handelsunternehmen entwickelt, produziert und vertreibt
funktionale und hochwertige Lifestyle-Zubehérprodukte fiir mobile Endgerate. Mit starker Eigen-
marke und liberdurchschnittlicher Kundenbindung sucht unser Mandant im Rahmen einer Nach-
folgeregelung einen strategischen Kaufer.

Seit Unternehmensgriindung vor mehr als 20 Jahren hat sich das Unternehmen zu einem der nam-
haftesten und fithrenden Anbieter fiir Zubeh6r mobiler Endgerate und hochwertiger Elektronik
etabliert.

Hohe Margen, Wiederverkaufsraten deutlich liber Branchenniveau, dazu eingespielte Lieferket-
ten, die ein schnelles Time-to-Market ermdglichen, gewadhrleisten dem Unternehmen auch kiinftig
deutliche Wettbewerbsvorteile.

Ziel:  Unternehmensverkauf — Nachfolge im Rahmen einer geregelten Ubergabe.
KATEGORIE UMSATZKLASSE
- Zubehorprodukte flir mobile Endgerate 2-3

- Hochwertige Elektronik

- Nachhaltige Eigenmarke

- B2B und B2C Handel

- OEM-Fertigung / Projektgeschaft

TRANSAKTION PROFITABILITAT

Unternehmensverkauf ~5%
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Geschaftsmodell

Das Unternehmen konzentriert sich auf den Verkauf von hochwertigem Zubehor fiir Notebooks, Tablets,
Smartphones und Kameras einschlielich Taschen, Rucksdcke, Cases und weitere elektronische Acces-
soires. Dabei liegt der Fokus auf Topseller-Produkten mit hoher Wiederverkaufsrate und langen Lebens-
und Produktzyklen. Ein GroBteil des Sortiments besteht aus Artikeln, die regelmaRig, erfolgreich und liber
Jahre verkauft werden. Somit kann dem Kunden langfristige Verfiigbarkeit, Planungssicherheit und Konti-
nuitit geboten werden.

Der Mandant entwickelt die Produkte selbst —von der Idee, Uiber das Design, trifft die Materialauswahl bis
zur Fertigung in Asien. Dabei miissen Qualitit, Funktionalitidt und Sicherheit héchsten Anspriichen geni-
gen. Dies gilt fur standardisierte Produkte genauso, wie fiir individuelle Serien oder Sonderanfertigungen
im Projektgeschaft.

Als Hersteller und Markeninhaber stehen die Produkte fir Wiedererkennbarkeit, Vertrauen und Nachhal-
tigkeit. Selbst bei der Herstellung der Produkte setzt der Mandant konsequent auf umweltfreundliche Ma-
terialien und recycelte Kunststoffe. Selbst fiir Retouren aus allen Vertriebskandlen wurde ein eigenes Riick-
fiihrungs- und Wiederaufbereitungssystem entwickelt, welches funktionstiichtige Produkte sorgfaltig
prift, aufbereitet und zu Gber 97 % wiederverwendet.

Mit der Eigenmarke und den registrierten Designs fiir seine Produkte differenziert sich der Mandant klar
vom Wettbewerb und erh6ht die Markteintrittsbarriere fiir neue Anbieter.

Dank der langjdhrigen Erfahrung kennt das Unternehmen die relevanten Importprozesse, Zollvorgaben
und Logistikanforderungen. Das sorgt fir reibungslose Ablaufe — von der Produktion bis zur Auslieferung.

Insgesamt basiert das Geschaftsmodell unseres Mandanten auf der Kombination von eigener Produktent-
wicklung, effizienter Logistik und einem kunden- und serviceorientierten Vertrieb, sowohl im B2B- als
auch im B2C-Bereich.

Kunden

Der Uberwiegende Umsatz (rund 80%) wird im B2B - Geschéft erzielt. Zu den namhaften Kunden zéhlen
GroRhéndler, Distributoren, Einkaufsverbiande, Wiederverkdufer & Fachhandler, wozu u.a. auch Elektro-
nikfachgeschifte, Computer- und Handyshops, IT-Systemhauser und der Biirofachhandel gehoren. Selbst-
verstandlich werden auch alle groBen Online-Hdndler, wie Amazon, eBay und viele weitere bekannte Be-
treiber von grofRen Online-Shops, als Absatzwege genutzt.

Ein weiterer signifikanter Umsatzanteil wird im Projektgeschaft erwirtschaftet. Hier vor allem mit Kunden,
die teilweise seit mehr als 15 Jahren ihre Produkte speziell konfektionieren lassen (personalisiert oder als
OEM).

Der restliche Umsatz wird Gber 6ffentliche Auftraggeber & Institutionen (Behoérden, Schulen, Universita-
ten und Vereine), IT-Abteilungen groRBerer Unternehmen oder Organisationen mit IT-Bedarf und Dienst-
leistern, die technische Ausstattung mit sich fiihren, erzielt. Dazu kommen Kunden im B2C-Geschift, z.B.
technikaffine Endverbraucher, die direkt Gber einen Onlineshop einkaufen.
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Seit Griindung hat das Unternehmen Millionen an zufriedenen Kunden. Das belegen auch 160.000 ausge-
zeichnete Produktbewertung auf allen online Plattformen mit 4,99 von 5,00 Sternen und 99,66% aller Pro-
dukt-Bewertungen bei Trustami. Gemal} der Amazon Seller-Auswertung belduft sich die iliberdurchschnitt-
liche Rate an Wiederholungskadufen nach 6 bis 9 Monaten.

Finanzzahlen
Jahr / in Mio. € 2019/20 2020/21 2021/22 2022/23 2023/24 2024/25e
Umsatz 2,63 2,93 2,80 2,69 1,97 2,00
EBITDA 0,14 0,13 0,14 0,10 0,02 0,12
Adjusted EBIT 0,33 0,34 0,35 0,29 0,16 0,22

Wichtiger Hinweis:

Annahernd 82% des Umsatzes sind jdhrlich wiederkehrend und werden mit Wiederholungskdufen tber
langjdhrige Kundenbeziehungen (gréRer 15 Jahre) erzielt.

Mitarbeiter

Aktuell beschéftigt das Unternehmen 4 Vollzeitmitarbeiter, die in hoher Eigenverantwortung die Bereiche
Vertrieb, Marketing und Produktentwicklung fiihren und von 4 Teilzeitkradften in der Logistik unterstitzt
werden. Alle Mitarbeiter sind seit vielen Jahren im Unternehmen beschaftigt und wurden vom Unterneh-
mensinhaber intern ausgebildet.

Management

Der alleinige, geschaftsfilhrende Gesellschafter wird von einem der Vollzeitmitarbeiter, der eine Fiih-
rungsposition hat, entlastet.

Firmensitz

Das Unternehmen hat seinen Firmensitz in Siid-Deutschland in zentraler Lage mit moderner Infra-
struktur. Das Biiro mit ca. 200 gqm und das Lager mit ca. 500 gm sind angemietet und bilden eine
zusammenhdngende Gewerbeeinheit fiir kurze Dienstwege. Das Betriebsgebdude ist mit einer leis-
tungsstarken Photovoltaikanlage ausgestattet, die es ermdoglicht, den GroBteil des Energiebedarfs zu

to be passionate for human relations and targets



decken — CO,-frei und nachhaltig. GroRzligige Flachen fiir das Be- und Entladen von LKW's sind ge-
nauso vorhanden, wie ausreichende Parkplatze fiir Kunden und Mitarbeiter.

Transaktionsvorhaben

Der geschéftsfithrende und alleinige Gesellschafter bietet im Rahmen einer strategischen Unternehmens-
nachfolge aus Altersgriinden die Ubernahme aller Gesellschaftsanteile — gegen Gebot, an.

TRANSAKTIONSKRITERIEN

Der Unternehmensinhaber mochte sich sukzessive aus dem operativen Geschift zuriickziehen. Eine geord-
nete Ubergabe inklusive Begleitung liber mindestens 12-24 Monate ist gewihrleistet.
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